
1 w w w . f u n d r a i s e r e n . d k

2 .  O K T O B E R  2 0 2 5

F U N D R A I S I N G D A G  F Y N



2



3

Det arbejder vi med
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1. At skabe et overblik over fonde og hvad de vil/kan støtte.

2. At finde tiden til at fundraise og skrive ”den perfekte ansøgning”

3. At udvikle projekter ud fra fondenes fokusområder.

Jeres udfordringer med fundraising?
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Introduktion til de 3 spor

KEND DIN FOND VIL DU SØGE NU VIL DU UDVIKLE
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Har du erfaring 
med fundraising?

Håndsoprækning
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Har du fået en 
bevilling ?

Håndsoprækning
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Har du fået et 
afslag ?

Håndsoprækning
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K E N D  D I N  F O N D
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Professionalisering og 
organisering af fonde
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Professionalisering og 
organisering af fonde
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Side 13

6 største private uddelende fonde
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• Listen er frit tilgængelig på 
Fondenes Videnscenter under 
Fonde i tal:

• https://fondenesvidenscenter.
dk/fonde-i-tal/oversigt-over-
de-100-stoerste-fonde/

Side 14

92-100 største private uddelende fonde
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Antal ansøgninger og hitrate

• Fra 18 ansøgninger hos de mindste fonde

• Indrykninger i aviser m.m.

• Til 8.000 ansøgninger hos de større fonde

• Nu med radioreklame og online annoncering…

• “Søg en ridehest”

• Mange små fonde MANGLER ansøgninger

• De fleste større fonde mangler IKKE ansøgninger

Antallet 
varierer 

MEGET fra 
fond til fond
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Hvad siger fondene? 
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Hvad siger fondene? 
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Nye aktører?
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Gamle med nyt fokus
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Jeres lokale fonde…
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V I L  D U  S Ø G E  N U ?
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Søger I til mursten eller anlæg?

•

•

•

•

•

•
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Søger I til udstyr, frivillighed, aktiviteter eller andet?

•

•

•

•

•

•

•

•
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“Hvis du sender en dårlig ansøgning til en støtteyder, hvor der er et

oplagt match, så kan du sagtens være heldig at få støtte.

Men hvis du sender en perfekt ansøgning til en støtteyder, hvor der

ikke er noget match, så kan du være sikker på at få afslag”.

Det oplagte match?
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Hvad giver fondene/puljerne til og hvorfor?

•

•

•

•

•

•

•

•

•
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Vinkling til et støtteværdigt projekt

• Er samfundsrelevant

• Kommer mange til gode

• Har en høj faglig kvalitet

• Har relevant timing

• Beskriver det nytænkende
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Vinkling til et støtteværdigt projekt

• Har bred opbakning

• Består af flere personer

• Er både ambitiøst og realistisk

• Bygger på åben- og ærlighed

• Beskriver livet efter fondsstøtten
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Livet efter fondsstøtten…

• Hvad skal projektet leve af, når 
projektperioden er slut?

• Hvad vil det koste at vedligeholde 
projektet i en driftsfase?

• Hvordan skal fremtidig drift
finansieres?
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Overhold formalia! 
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Den formelle ansøgningsstruktur
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Den uformelle ansøgningsstruktur

✓ Hvorfor er dit projekt vigtigt (kernefortælling)?

✓ Hvem er projektet vigtigt for (dokumenter behovet)?

✓ Hvordan vil projektet løfte problemstillingen (aktiviteter)?

✓ Hvad det vil koste (budget og finansiering)?

✓ Hvorfor er din organisation den rette til at løse opgaven?
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Ansøgningens hovedelementer

1. ANSØGNINGSSKEMA

Obligatorisk

2. RESUME

Opmærksomhed

3. PROJEKTBESKRIVELSE

Detaljering

4. BILAG

Troværdighed
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• Obligatorisk

• Udfyld alle felter

• Henvis ikke til bilag

• Kort og konkret

• Start i Word eller Docs…

• Vedhæft kun relevante bilag

• Pas på duplicate content

Ansøgningsskema
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• Budget og finansieringsplan

• CV og virksomhedsbeskrivelse

• Interessetilkendegivelser

• Vedtægter 

• Årsrapporter

• Artikler og presseudklip

• Tilbud og prisoverslag

• Tegninger og skitser

Bilag (krav?)
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Den mest simple arbejdsproces – trin for trin

1. Start med at lave din one-pager og arbejd med kernefortællingen

2. På baggrund af one-pager laver du en skitse til en aktivitetsplan

• Hvilke aktiviteter skal udføres før projektet kan realiseres?

3. På baggrund af one-pager og skitsen til en aktivitetsplan laver du et budget

• Hvis du skal gennemføre alle aktiviteterne, hvad koster det så?

• OBS: Husk at få indhentet relevante bilag. 
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Før du afsender fondsansøgningen

• Gennemlæs din fondsansøgning – igen og igen…

• Tjek tallene i budget- og finansieringsplanen

• Husk egenfinansieringen – hvad bidrager I selv med? 

• Hvad støtter andre med?

• Kig en ekstra gang på retningslinerne

• Aflever aldrig fondsansøgningen 5 min. i deadline
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Oplæg kl.18.10

Hvordan kan AI 
hjælpe med idéer, 
tekster og 
ansøgninger i jeres 
fundraising. 
Fonde.dk viser vej. 
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V I L  D U  U D V I K L E ?
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Postulat??

Der er ALTID
penge til det
gode projekt!
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Fra boldskur til Outdoorhus
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Processen

• Overtale til at gå fra bolddepot til ”noget mere”
• Indkalde lokale aktører (foreningens afdelinger, skole, SFO,

lokale beboere) til møde
• Workshop og idéudvikling
• Beskrive udfordringen og løsningen, lave visualisering,

indhente tilbud, sende ansøgninger
• Blive overfinansieret og opgradere projektet
• Indvie og bruge outdoorhuset
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Finansiering for Outdoorhuset

Beløb inkl. moms

Tonni og Kaj Munksøs Fond
40.000,00

Landsbyklyngen Silkeborg Nord
20.000,00

Silkeborg Kommune
75.000,00

Norlys Vækstpulje
150.000,00

Nordea-fonden
150.000,00

Friluftsrådet
100.000,00

LOA-fonden
225.000,00

Lemming IF
211.593,88

Finansiering i alt inkl. moms
971.593,88
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Vi skal IKKE søge til HVAD men til HVORFOR
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Ingen kernefortælling og HVAD
Formålet er at søge om spilletøj og træningssæt. Jeg søger om støtte, fordi vi er en fattig
fodboldklub med en dårlig økonomi. Vi har næsten ingen sponsorer, og der er kun få, som vil være
frivillige trænere som mig selv. Kommunen vil heller ikke støtte os, selvom vi tit spørger dem.

Vi mangler faktisk ofte penge til rigtig mange ting i vores klub, og der er ikke mange, som vil gøre
noget. Men jeg vil gerne gøre en forskel for børnene og søger derfor jer om penge spilletrøjer og
træningssæt. Visionen er at komme op på samme niveau som vores konkurrenter.

Jeg er træner for vores nok bedste U-13 drengehold, som vi satser meget på, og vi vil gerne have
nyt spilletøj og træningssæt som dem i de rigere klubber i kommunen med mange sponsorer også
har. Så kan pigeholdet i samme aldersgruppe arve drengenes næsten nye tøj fra sidste år, for jeg
støtter op om bæredygtighed og genbrug.

Jeg søger jer om op til 30.000 kr. til at købe nyt tøj. Hvis I støtter med et mindre beløb, så er det
også fint, men så køber vi nok noget billigere tøj.
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Kernefortællingen – og HVORFOR
I foråret 2021 startede vi i XXX et U10 pigehold op, hvor min datter spiller, og jeg er træner sammen
med to andre. Det gjorde vi, fordi en del piger i forlængelse af corona-isolation havde et stort ønske om
at komme ud og bevæge sig sammen med veninderne. I løbet af få måneder blev det en kæmpe succes,
og siden sommeren har de spillet sammen som U11. På holdet er der nu 22 piger fra 5 forskellige skoler
i byen, og de har et virkeligt godt sammenhold.

Desværre spiller de i drengeholdenes gamle aflagte spilletrøjer, og det giver en del udfordringer med
forkerte størrelser og slidte og uens trøjer. Det skaber en manglende samhørighed og identitet blandt
pigerne, og de har fortalt os, at de ikke føler, at de er gode og dygtige nok, fordi de ikke har nye trøjer at
spille i.

Økonomien i klubben er presset grundet corona-situationen, og der er ikke råd til nye trøjer. Men vi 3 i
trænerteamet ved, hvor stor en forskel det ville gøre for pigerne at kunne spille i ens, nye og pige-
spilletrøjer, så vi søger derfor jer (KV-fonden) om økonomisk støtte på 8.450 kr. til køb af nye spilletrøjer
til pigerne jf. vedlagte tilbud. De gamle trøjer samler vi sammen og sender til vores gambianske
venskabsklub Yasally Charity Gambia.
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O p s k r i f t e n  p å  s u c c e s  –
m e d  f u n d r a i s i n g
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”Opskriften på succes”

• Nedsæt en finansierings/fundraising-gruppe

• Beskriv, hvorfor projektet er vigtigt at realisere og for hvem? Inddrag gerne målgruppen. 

• Lav en skarp one-pager og et budget og en finansieringsplan

• Se på lignende foreningers fondsstøttede projekter, undersøg lokale fonde, brug Fonde.dk og lav en pdf-

bruttoliste over mulige støtteydere

• Tag kontakt til relevante støtteydere og få en dialog

• Kommunikation on- og offline er vigtigt : I bliver undersøgt… 

• Husk andre finansieringskilder: 

• Sponsering, Folkeaktier, Indsamling/donationer, Events, Kommunal støtte og opbakning, Lån

• Stædighed/vedholdenhed betaler sig! 
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